GEAL:

l'innovazione per il cotto, le ceramiche, le

pietre e il legno passa dalla chimica

Geal Srl nasce nel 1979 come azienda artiglana di produzium & commercializzazione
di praparati chimici e tacnologle Indirzzat| al settore del recupero e dalfa conservazio-
na micrestrutturale dal materiall edill assorbant da rivestimanto e struttura (slano ess|
lapidel da cava o artificiall, ceramicl o di Iagna) gra:ldl all'intuiziona di Eug&nlu Glustl,
chimice industriale gid diriganta di impertanti azlende del sattare, o
Nel 1988 si trasformi In lndtﬂtﬂll, nperanﬂn In lfal!a & In maltl pmasl mpe] ad ﬂmm-
suropei fornando preparati ehimici e tecnologie di applicazione & una gamma di clien-
ti che spazia dal professionist] delle finiture edill & difla mariutenziona lpthnllmm
alle imprese di pulizia, per arrivare alle imprese edili @ sllo industrie di produziones ¢ di
rivendita o materiall edill & ceramici, chimicl, di bricolage, di ferramenta, di colori &
vernicl, alla grande distribuzione. "Ln nostra azienda sl pregia di essere diversa”-dice
Eugenio Giustl, fondatore e guida dells Geal Srl- “In un settore sempre i Inﬂi,mnzn
to dalle Importazion! di prodotil a basse costo e di basse livello pro\iunimu dd#‘gato-
ra, nol proponiamo un'innovazione hel settore della conservaziane dal materiali adil
ché polrebbe rapprasentare |a soluzione dalla crisi che parcorre questo marcato di
riferimento. Grazie alla nostra struttura aziendale produttiva e Commerelale ed al
nostra Centro di Ricerca e Sviluppa (CRS), che attualmente oecupa 32 a fea oui
5 laurentl e diplomati tecnicl, siamo in grado di produrre & brevettare soluzion| chimi-
thea tecnologiche di assoluto interesse; Un esempio & sicuramente costituito dal pro«
cesso di pratrattamente industriale; | materiall assorbentl -cotto @ pistre- cha nasco-
no semilaveratl, grazie all'applicazione del prodett ehimiel Geal divengeno ﬁmﬂnﬂn
Un cotto pratrattato con tale procedimento permette la posa In opera con thhm! tra-
dizionall & la pulltura faclll e valoci come per le monocotture, consentendo cosl
all'operatore di consegnare il pavimento finlto al cliente dopo soli 3-5 giprm dalla
posa. |l “protetto finito” & insensibile all'umidita, nun necessita dl parucﬂlaro prahaszlnn
ne a pud guindi contrappors| afficacamants alle mnnommm @ al “finto cotta” anche
in mercatl privi di cultura del trattamanito, o semplicemente caratterizzati da costi e
templ di consegna decisaments pli bagst” Giustl, affiancato alla guida dell'Azienda
dalla figlia Benadetta, ha pard un'altra radicata convinziene, che lo ha portato A vin-
cere || Premio Provinciale Eccellenza di Impresa e a creare una -&mttwé forte di oltre
30 collaborator & 28 agenti plurimandatari necessari alla gestions dj un nﬂrtnfquﬁp i
oltre 1,200 client per || solo territario (taflano: la cura e la massima valorizzazione delle
risorae umana. <“Le ligure spécializzate sona necessarle: occorre investira aulla for-
mazione degll operatorl, Iniziando dalle scuole per prosegulre attraversa centri di for-
mazione professionale e corsi continul di aggloramento @ di trasferimento della
gonoscenza tecnica messi in opera dagll iImprenditorl stessi, Geal garantisce una
retribuzione media del 20-30% in piis & parita di mansioni Aspetto all'esteme, & o
stesso ml adoperc per organizzare presentazion| delle possibilita di ln‘ipm nel
nestro settors nelle scusle della pravineia o Incontr di farmazions o stage up tivi
destinatl ai maggier partner rivenditeri # alla nostra clientela professionale, L'ultimo
xl miei progettl & fa vandita il trasferimento dello “know-how" acquisito in tutl| que-
annl dall'Azienda grazie anche al Centro Ricerca e Sviluppo, bagaglio di compe-
tenzo teoniche e di forza innovativa tale da poter realmente rappresentare una nucva
nqda in un mercato sempre pfu Immmhlla &tramurntu dalla Istituzlnnl pnlitlaht,ul‘lnnnv
Ziarie & xTndanaiI" '
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